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Profesjonalna	  internacjonalizacja	  
polskich	  przedsiębiorstw	  zrzeszonych	  
w	  ramach	  Klastra,	  poprzez	  skuteczne	  
wprowadzenie	  ich	  oferty	  produktowej	  
i	  usługowej	  na	  kluczowe	  rynki	  
zagraniczne.

Cel	  projektu
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Dlaczego	  warto	  przystąpić	  do	  projektu

Czas!	  Możliwa	  natychmiastowa	  realizacja	  projektu!

Brak	  konieczności	  aplikowania	  w	  konkursie!	  Wniosek	  aplikacyjny	  został	  
już	  zatwierdzony	  przez	  Polską	  Agencję	  Rozwoju	  Przedsiębiorczości!

Obecnie	  trwa	  proces	  rozdysponowywania	  budżetu	  z	  UE!

Uproszczone	  zasady	  rozliczania	  (brak	  konieczności	  angażowania	  
dodatkowych	  pracowników	  -‐ biuro,	  zamówienia,	  rozliczanie,	  składanie	  
wniosków	  o	  płatność)

Brak	  ograniczeń	  terytorialnych	  (pod	  względem	  kto	  przystępuje	  do	  
projektu	  i	  gdzie	  realizuje	  targi	  czy	  misje)!
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• Obligatoryjna	  usługa	  doradcza	  mająca	  na	  celu	  
opracowanie	  mini	  strategii	  eksportowej	  

• Podróże	  służbowe	  pracowników	  uczestniczac̨ych	  
w	  targach,	  misjach	  gospodarczych	  lub	  programie	  
wspierajac̨ym	  rozwój	  na	  rynkach	  zagranicznych	  (w	  tym	  
rewizyty)

• Rezerwacja	  miejsca	  wystawowego	  na	  targach,	  opłaty	  
rejestracyjnej	  za	  udział	  w	  targach	  oraz	  wpisu	  do	  katalogu	  
targowego

• Organizacja	  stoiska	  wystawowego	  na	  targach	  lub	  
wystawie;	  reklamy	  w	  mediach	  targowych;	  transport
i	  ubezpieczenia	  osób	  i	  eksponatów	  w	  zwiaz̨ku	  z	  udziałem	  
w	  targach

• Udział	  w	  seminariach,	  kongresach	  i	  konferencjach	  
o	  charakterze	  międzynarodowym	  

• Usługi	  doradcze	  i	  szkolenia	  dotyczac̨e	  
umiędzynarodowienia	  przedsiębiorcy	  

Szeroki	  
zakres	  
wsparcia

Dlaczego	  warto	  przystąpić	  do	  projektu
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Wysoki	  
poziom	  
dofinansowania

Dlaczego	  warto	  przystąpić	  do	  projektu

Mikro	  przedsiębiorstwo	  80%	  dofinansowania	  

Małe	  przedsiębiorstwo	  80%	  dofinansowania	  

Średnie	  przedsiębiorstwo	  70%	  dofinansowania

Duże	  przedsiębiorstwo	  50%	  dofinansowania	  

Kwota	  dofinansowania	  w	  projekcie	  dla	  	  firmy	  
ustalana	  indywidualnie	  w	  zależności	  od	  
przedstawionego	  kosztorysu	  Działań	  
Eksportowych	  (misji,	  targów	  itp.)	  np.	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  
300	  000,00	  pln
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Warunki	  
uczestnictwa	  
w	  projekcie

Firma	  nie	  można	  przekroczyć	  pomocy	  
de	  minimis.

Firma	  powinna	  posiadać	  status	  Członka	  
Klastra	  Logistyczno Transportowego	  
Północ-‐ Południe.	  

Należy	  podpisać	  umowę	  uczestnictwa	  
w	  projekcie	  (przekazania	  
dofinansowania)	  oraz	  wykazać	  
osiągnięcie	  określonych	  wskaźników.	  
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Schemat
finansowania
w	  projekcie

1. Wszystkie	   wydatki,	   prócz	   delegacji	  
ponoszone	  są	  przez	  Koordynatora	  Klastra.

2. W	   celu	   zachowania	   płynności	   finansowej	  
projektu,	   firmy	   uczestniczące	  w	   projekcie	  
zobowiązane	   są	   do	   wniesienia	   100%	  
wkładu	   finansowego	   przed	   poniesieniem	  
wydatku	  przez	  Koordynatora	  Klastra.

3. Zwrot	   dofinansowania	   nastąpi	  
niezwłocznie	   po	   zatwierdzeniu	   wniosku	  
o	  płatność	  przez	  PARP.
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Postęp	  prac
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• Udział	  w	  Forum	  Inwestorów	  i	  
Eksporterów	  Łódź	  2017.

• Podpisywanie	  kolejnych	  umów.	  
• Organizacja	  targów	  i	  wyjazdów	  na	  

misje	  oraz	  konferencje	  
międzynarodowe.

• Opracowano	  plan	  misji	  
gospodarczych,	  poza	  zgłoszonymi	  
przez	  uczestników.

• Złożono	  pierwszy	  wniosek	  o	  
płatność.

Opis	  realizacji	  projektu	  



Organizacja	  misji	  
gospodarczych	  
w	  2018	  r.
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Przedstawienie	  podstawowych	  
założeń	  organizacji	  misji	  
gospodarczych,	  których	  celem	  jest	  
nawiązanie	  bezpośrednich	  kontaktów	  
biznesowych.	  Wskazane	  zostaną	  rynki	  
perspektywiczne	  dla	  członków	  klastra	  
oraz	  podstawowe	  założenia	  
budżetowe.	  	  

Opis	  realizacji	  projektu	  



Proponowany	  
harmonogram/	  
kierunki
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I	  Q	  2018
BIAŁORUŚ	  
NORWEGIA

II	  Q	  2018
USA	  /	  NEVADA

Plan	  misji	  gospodarczych	  2018	  R.	  

III	  Q	  2018	  
BRAZYLIA
NORWEGIA

IV	  Q	  2018
CHINY/	  
SINGAPUR



Przewidywany
koszt	  udziału
dla	  jednego	  
uczestnika
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Białoruś	  – 6.500	  PLN	  (5	  dni)
Norwegia	  – 6.300	  PLN	  (4	  dni)
USA	  – 11.150	  (7	  dni)
Brazylia	  – 8.650	  (6	  dni)
Chiny/Singapur	  – 10.900	  (7	  dni)

Powyższe	  wydatki	  są	  współfinansowane	  
w	  zależności	  od	  statusu	  
przedsiębiorstwa	  od	  50	  do	  80	  %	  
kosztów	  kwalifikowalnych

Koszty	  misji	  gospodarczych



Rozwój	  eksportu	  w	  ramach	  Klastra	  Logistyczno Transportowego	  
Północ-‐Południe

• Prowadzenie projektów dofinansowanych z PARP

• Organizacja misji gospodarczych

• Przygotowywanie spotkań B2B

• Tworzenie wspólnych produktów

• Udział w międzynarodowych projektach realizowanych w
ramach współpracy klastrowej

• Angażowanie samorządów do realizacji wspólnych
międzynarodowych projektów

• Lobbing na rzecz rozwoju internacjonalizacji klastrów oraz
przedsiębiorstw
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Kontakt	  

Jan	  Kordasiewicz
E-‐mail:	  jan.kordasiewicz@klasterlogtrans.pl
tel.	  501-‐108-‐601

Marek	  Świeczkowski
Kierownik	  Projektu
E-‐mail:	  klasterlogtrans@gmail.com
tel.	  	  510-‐116-‐739
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